BUZZcenter

I O szkoleniu

Trzydniowe szkolenie warsztatowe, ktore
pozwoli Ci na samodzielne zbudowanie
strategii rozwoju biznesu w oparciu o
najbardziej aktualng wiedza na temat
sprzedazy, marketingu i pozyskiwania
Klientow.

Szkolenie opracowane jest w praktyczny
sposob, tak zeby juz w trakcie ¢wiczen
rozpoczgC opracowanie wtasnej strategii.
Podczas szkolenia zostang przeprowadzone
¢wiczenia, ktére dadzg podstawy o
opracowania wtasnej strategii. Wykorzystane
zostang sprawdzone metodyki, ktére na co
dzien wykorzystujemy w pracy z Klientami.

I Program szkolenia

Dzien, | 9:00-17:00

Zbuduj skuteczng strategie rozwoju biznesu.
Praktyczne szkolenie.

I Kluczowe korzysci z udziatu

» Okreslisz skuteczne dziatania, ktore zwieksza sprzedaz

i obnizg koszty

Poznasz narzedzia i szablony wykorzystywane w procesie
przygotowania strategii

Jasno okreslisz oczekiwania Klientow, zachowania
zakupowe i trendy

tatwiej podejmiesz strategiczne decyzji istotnie wptywajace
na rozwoj przedsiebiorstwa

Przygotujesz proces rozwoju przedsiebiorstwa z
uwzglednieniem mozliwosci skalowania

Swiadomie okreslisz liste oraz priorytety dziatan zgodnie

z zasadg SMART

Bedziesz mogt wdrozy¢ strategie skupiong na celach, ktora
buduje zaangazowanie zespotu

Nauczysz sie praktycznych technik budowy kompleksowych
strategii skoncentrowanych na Kliencie

Uzyskasz lub zwiekszysz przewage konkurencyjng dzieki
wdrozeniu strategii

Dowiesz sie jak wykorzystac strategiczne podejscie

W zarzgdzaniu przedsiebiorstwem

1.Wprowadzenie do szkolenie: cele spotkania, oméwienie oczekiwan.

2.Strategia biznesowa i jej wptyw na strategie skuteczne dziatanie przedsiebiorstwa.
3.Strategjia rozwoju biznesu, jej elementy strategii i proces budowy strategii.
4.Analiza Srodowiska biznesowego - obszary i metody.

5.Koncept i model biznesowy, a strategia rozwoju.

6.Kluczowe decyzje strategiczne.

7.Gtowne zrodta pozyskiwania kluczowych danych do audytu.
8.Metody analizy makroekonomicznej - analiza PEST/PESTEL, analiza scenariuszowa, analiza metodg delficka.
Metody analizy mikroekonomicznej - analiza benchmarkingowa, analiza 5 sit Portera.

9.Analizy rynku i ocena luki strategicznej. Poznanie trendéw w otoczeniu.
10.Sposoby analizy konkurencji, kluczowe dane i ocena pozycji konkurentéw na rynku.
11.Audyt wewnetrzny - analiza mozliwosci, okreslenie zasobow, analiza 7S.

12.Rola badan marketingowych w procesie budowy strategii. Jak opracowa¢ podstawowe badanie?
13.Wiedza o Klientach i ich potrzebach, analiza i opracowanie grupy docelowej.
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Dzien 11, 9:00-17:00

1.Diagnoza firmy na tle jej otoczenia rynkowego, kluczowe czynniki sukcesu.

2.Jak wybra¢ wtasciwg strategie rynkowa? Analiza SWOT, analiza POP/POD.

3.0pracowanie rekomendacji strategicznych.

4.Cele strategiczne i operacyjne. Opracowanie celdéw wedtug metody SMART.

5.Budowa misji i wizji organizacji.

6.Metody budowania przewagi konkurencyjnej.

7.Wyr6zniki a wartosci przedsigbiorstwa.

8.Value Proposition - budowanie wartosci dla Klientow.

9.0pracowanie map percepcji marki i firm konkurencyjnych.

10.Pozycjonowanie marki wedtug metody DNA marki.

11.Analiza procesu zakupowego Klienta B2B wedtug 5-etapowej Sciezki zakupowej.

12.Analiza i budowa Buyer Persony, opracowanie person zakupowych na bazie pozyskanych danych.
13.Budowa strategii marketingowej wynikajgcej ze strategii rozwoju. Wytypowanie kluczowych rynkow, profili
klienta i narzedzi wsparcia.

14.Budowa strategii sprzedazowej wynikajgcej ze strategii rozwoju, metody sprzedazy.

Dzien 1ll, 9:00-16:00

1.0pracowanie planu operacyjnego wdrazanej strategii, wyznaczanie kluczowych etapow.
2.KPI'i mierzenie celow.

3.Budowa oferty, ktéra odpowiada na potrzeby Klienta.

4 Poznanie nowoczesnych narzedzi wspierajgcych sprzedaz i marketing.

5.0pracowanie modelu strategicznego rozwoju firmy wedtug autorskiej metodyki BUZZcenter.
6.Skuteczne wdrozenie strategiji i komunikacja zmian w firmie.

7.0mowienie przygotowanych strategii, praktyczne przyktady rozwigzan i doSwiadczen.

Kazdy uczestnik szkolenia otrzyma:

* Materiaty szkoleniowe

* Dodatkowe materiaty eksperckie

* Formatki wykorzystywane w budowie
strategii

* Liste narzedzi wspierajgcych prace

* Praktyczne przyktady zastosowana
strategii

* 1 godzine konsultacji po szkoleniu

* MozliwoS¢ skonsultowania strategii

* Certyfikat

BUZZcenter sp. z 0.0. Putawska 479 lok. 7 tel. 515 275 443

02-844 Warszawa e-mail: szkolenia@buzzcenter.pl
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Karta zgtoszeniowa

Zgtoszenie nalezy wysta¢ na adres: szkolenia@buzzcenter.pl W razie braku mozliwosci przestania karty

zgtoszeniowej droga elektroniczng prosimy o kontakt z biurem: tel. +48 515 275 443

Data i miejsce: 17-19.05.2023, Warszawa
Cena: 2950 PLN netto + VAT

Szkolenie: Zbuduj skuteczng strategie rozwoju biznesu.

Imie i nazwisko uczestnika:

Stanowisko:

Adres e-mail:

Telefon:

Dane do FV:

NIP:

Adres e-mail, na ktéry mamy wystacé FV:

Warunki zgtoszenia

1.0rganizatorem szkolenia jest firma BUZZcenter spdtka z ograniczong
odpowiedzialno$cig z siedzibg w Gtoskowie, ul. Zielone Wzgdrze 1, NIP 123 150
85 32, REGON 521264550, wpisang do rejestru sadowego Sgdu Rejonowego
dla M. St. Warszawy w Warszawie, XIV Wydziat Gospodarczy Krajowego Rejestru
Sadowego pod numerem KRS 0000954518.

2.W celu udziatu w wybranym szkoleniu, Zleceniodawca wypetnia formularz
zgtoszeniowy na stronie www.buzzcenter.pl w formie online lub przesyta skan
poprawnie wypetnionego formularza na adres mailowy: szkolenia@buzzcenter.pl.

3.0rganizator potwierdza udziat w szkoleniu na podstawie przestanego formularza
i wystawia stosowny dokument, tj. fakture VAT na dane wskazane w zgtoszeniu.

4.0soba podpisujaca lub/i przesytajgca formularz zgtoszenia, lub wypetniajaca
go w formie online, skiadajgc zgtoszenie oSwiadcza, ze zostata wyraznie
upowazniona do jego zlozenia. OSwiadcza takze, ze posiada petnie praw
do zawarcia w imieniu reprezentowanego podmiotu umowy Swiadczenia ustugi
szkoleniowej.

5.0rganizator zastrzega sobie prawo do zmiany terminu szkolenia lub jego
odwotania. W takim przypadku Zleceniodawca zostanie powiadomiony o fakcie
zmiany terminu szkolenia najpéZniej na 3 dni robocze przed wczesniej zaktadang
datg rozpoczecia szkolenia.

6.Zleceniodawca zobowigzany jest do zaptaty petnego wynagrodzenia jednorazowo
wedtug daty wskazanej na FV, nie pdzniej niz na 7 dni roboczych przed
rozpoczeciem wybranego szkolenia, a jesli do daty szkolenia zostato mniej,
niz 7 dni roboczych, zaptata nastapi najp6Zniej w dniu przestania Zleceniodawcy
faktury. W przypadku braku odnotowania wptaty na koncie Organizatora
najpdzniej jeden dzien roboczy przed terminem rozpoczecia szkolenia,
Organizator moze nie dopusci¢ do szkolenia danego uczestnika, za ktérego ow
ptatnos¢ nie zostata uiszczona. Ceny za poszczegbline szkolenia wskazane sg na
stronie internetowej BUZZcenter www.buzzcenter.pl i sa cenami netto za osobe.
Do podanych cen nalezy doliczyé 23% VAT.

7.0ptata powinna by¢ dokonana przelewem na konto w banku mBank, numer
konta: PL 68 1140 2004 0000 3102 8218 7222, w tytule podany numer FV
i imie oraz nazwisko uczestnika.

8.Brak uczestnictwa w szkoleniu nie zwalnia z zaptaty uméwionego wynagrodzenia.

9.W przypadku niedotrzymania termindéw wptat, Organizator ma prawo skorygowaé
FV o naliczone rabaty.

10.Cena szkolenia nie obejmuje kosztéw zakwaterowania, dojazdu, parkingu oraz
kosztéw dodatkowych zwigzanym z udziatem uczestnika szkolenia w wybranym
szkoleniu.

Zapoznatem/zapoznatam sie z Regulaminem i warunkami uczestnictwa w szkoleniu
i akceptuje je.

e Polityka prywatnosci dostepna jest na stronie https://buzzcenter.pl/polityka-
prywatnosci/

e 0Ogoblne warunki $wiadczenia ustug dostepne sg na stronie
https://buzzcenter.pl/regulamin-szkolen

Klauzula informacyjna RODO

Administratorem danych jest firma BUZZcenter spétka z ograniczong
odpowiedzialno$cig z siedzibg w Gtoskowie, ul. Zielone Wzgbérze 1, NIP 123 150
85 32, REGON 521264550, KRS 0000954518. Przetwarzanie Panstwa danych
odbywa sie w celu wlasciwego przeprowadzenia szkolenia i czynnosci zwigzanych
z rejestracja. Podanie powyzszych danych jest dobrowolne, jednak ich brak
uniemozliwi  realizacje szkolenia. Petna polityka prywatnosci  dostepna
jest na stronie https://buzzcenter.pl/polityka-prywatnosci

Oswiadczam, Ze jestem upowazniony/upowazniona do ztozenia powyzszego
zamdwienia i zawarcia umowy o Swiadczenie ustug szkoleniowych.

Data Podpis

Pytania i watpliwosci
BUZZcenter

e-mail: szkolenia@buzzcenter.pl
tel. +48 515 275 443
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